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Le vaudois Cfinancials plie bagage et s’installe
a New York pour son attractivité financiere

Installée a Rolle depuis 2009, I'entreprise. qui a développé I'indicateur Tiper pour I'analyse des produits financiers, veut se rapprocher des géants de la technologie.

MATTEO IANNI

Ladjectif «transparent» n'est pas
le premier qu'on utilise forcé-
ment pour qualifier le terme fi-
nance.

Etc’est justement le pari fou que
tente Michael Heijmeijer, spécia-
liste des marchés financiers et
fondateur de I'entreprise Hi-Tech
Cfinancials, établie dans le can-
ton de Vaud.

Parce qu’'il souhaitait un indice
transparent et objectif permet-
tant d'évaluer la sécurité des pro-
duits financiers, Michael Heij-
meijer, en a créé un en 2009, 11
s'agit de I'indice de sécurité (Ti-
per), basée sur des algorithmes,
qui calcule un «indice de sécurité»
pour 16 millions de produits fi-
nanciers, ¢'est-a-dire fonds, ac-
tions, produits structurés ou obli-
gations, dans lemonde. Rien que
cela,

Evaluer la sécurité

des produits financiers

En fait, l'indicateur développeé
par Cfinancials permet de détec-
ter les tendances systémiques
et le développement d'actifs
toxiques. Il faut le comprendre
comme un outil universel de sur-
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MICHAEL HEIJMELJER. L'entreprise a signé I'an dernier
un contrat de distribution de son outil avec le Nasdaq.

veillance qui évalue le risque de
perte totale sur un quelconque
produit financier. Exprimé sur
une échelle de 04 100 et disponi-
ble en temps réel, l'indicateur
tient compte des variations de
prix, de laliquidité, de la volatilité
etdes valeurs relatives et contex-
tuelles de chaque produit c’est-a-
dire tant celles relatives al'émet-
teur que celles associées aux
sous-jacents.

«Je voulais un indicateur i la fois
transparent et objectif qui per-
mette d’évaluer la sécurité des
produits sans tenir compte de
recommandations infondées, ex-
plique Michael Heijmeijer. L'ou-
til développé permet de com-
prendre le comportement d'un
produit financier. Ainsi, cela est
prévisible, car il est directement
lié a4 d’autres comportements
quantifiables. Et comprendre le

comportement d'un produit fi-
nancier et d'un investisseur est
un impératif permanent pour les
émetteurs et les distributeurs. Le
choix du produit et le moment
de la transaction peuvent main-
tenant étre faits en pleine
conscience de tout risque et de sé-
curité. En outre, les derniéres
technologies de l'information
permettent de créer un systéme
d'alerte interactif dés que les ni-
veaux de risque ou de sécurité
sont atteints. Les investisseurs
peuvent ensuite décider de déte-
nir, d’acheter ou de vendre un
produit»

Attirer tous les acteurs

de la finance

Cet indicateur s'adresse en pre-
mier lieu aux assets managers,
portfolio managers, mais aussi
aux établissements bancaires.
Des acteurs variés de la finance,
en somme. Mais a court terme,
cet indice devrait aussi permet-
tre aux petits investisseurs privés
d'estimer le risque encouru par
leurs placements sans se noyer
dans un flot d’informations aussi
abscons que contradictoire. Cela
permert aux gens d’&tre auto-
nomes.

Aujourd’hui, la plateforme de
Cfinancials compte entre 10.000
et 20.000 utilisateurs par mois.
En pleine croissance, I'entreprise
a signé I'an dernier un contrat
de distribution de son outil avec
le Nasdagq, le plus grand marché
électronique  d’actions du
monde.

Dans cette optique de croissance,
le fondateur veut désormais at-
tirer des partenaires importants
dans le monde de la haute tech-
nologie et de la finance. Logique-
ment, Michael Heijmeijer se

tra d’arteindre ce but. Nous al-
lons pouvoir accélérer notre dé-
veloppement. A terme, nous
voulons démocratiser I'investis-
sement sur les produits finan-
ciers pour tout type d’investis-
seur.

Avec un outil aussi puissant que
le sien, on peut se poser la ques-
tion si Michael Heijmeijer a été
approché par des institutions
pour un possible rachat ? «Vous
savez, le fait de permettre de ren-
dre les choses facile a compren-
dre, simple a positionner et en

«A TERME, NOUS VOULONS
DEMOCRATISER L'INVESTISSEMENT
SUR LES PRODUITS FINANCIERS

POURTOUT TYPE D'INVES

tourne désormais vers le marché
ameéricain, faire les yeux doux
aux géants de la technologie
Drailleurs, le CEO annonce que
la société va déménager son
siege de Rolle i la ville de New
York d'ici 4 la fin de I'année.
«Notre objectif est de devenir la
référence mondiale en termes de
sécurité pour les produits finan-
ciers. Je suis convaincu que la
ville de New York nous permet-

SEUR»

étant complétement transparent
est la tendance du marché des
nouvelles technologies. Les
geants de la technologie et le
monde dela finance seront cer-
tainement intéressés par notre
produit», assure le fondateur de
Cfinancials.

Actuellement, Cfinancials
compte 35 employés, tous basés
a Rolle. La plupart sont des dé-
veloppeurs. |
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